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現状分析
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アナログビジネスモデルの限界

価格決定権の喪失

PropTech企業による情報の透明化

で、土地仕入れノウハウの優位性

が消失するリスク

成長の限界

人口減少市場で棟数増加に依存す

る線形モデルでは、長期的な利益

率低迷が避けられません

AIからの排除

生成AIエージェントが主導する購

買プロセスから、デジタル接点を

持たない企業は疎外されます



ソúュー·ョン

Residential Lifecycle Intelligence Platform (RLIP)
住宅を<÷バイ¹=として捉え直し1居住開始後の÷ータから新たz価値を無限{⽣成し続けるプùッøフォームビ¸ネ¹

への転換を提案します2



RLIPが提供す»価値

資産価値の最適化
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プラットフォームの仕組み

IoTデータ収集 AI分析・予測

個別化サービス提
供継続的価値創造

ツインターボ価値創造エンジン

住宅に標準装備したIoTセンサーとBIM

データを統合し、AIが住宅の健康状態

をリアルタイムで診断。最適なタイミ

ングで最適なサービスを提案します。



ネットワーク効果による成長

ユーザー増加

年間4万戸の供給で急速に拡大

データ蓄積

住まいのビッグデータが精緻化

AI精度向上

提案の質が継続的に改善

パートナー参加

高品質なサービス提供者が集結

価値向上

全ユーザーが恩恵を受ける



飯田グループ特有の競争優位性

圧倒的なオーナー基盤

年間4万戸の供給量により、数年

で数十万世帯の「常に繋がる顧

客」を創出。ネットワーク効果の

クリティカルマスを他社が真似で

きないスピードで突破できます。

川上から川下までのデータ独
占

土地仕入れから設計、施工、販

売、居住データまでを垂直統合で

保有。データの断絶がなく、AI学

習に最適な純度の高い教師データ

を生成できます。

物理的ハードウェアの支配力

住宅を自ら設計・施工しているた

め、IoTデバイスをOSの一部とし

てネイティブに組み込み可能。住

宅の構造と連動した深いレベルで

のデータ取得と制御を実現しま

す。



収益モデル

線形から非線形成長への転換

3
収益の柱

住宅販売、サブスク料、手数料

∞
成長の可能性

住生活全体から継続収益

新しい収益構造

住宅販売時の初期収益

オーナーからの月額システム利用料

パートナー企業からの送客・成約手数料

データ利活用による付加価値

住宅の「販売数」という物理的制約から解放され、オーナーの住生活全体の支出から継続的に収益を得る、非線形で高収益

な成長を実現します。
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